
公益財団法人食品等流通合理化促進機構会長賞 

―食肉― 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

精肉店を営む場合、これまでは精肉小売店などで修業を積んで販売するというのが多か

った。同店の場合、現在の代表があることをきっかけに思いたって食肉店を始めたという

点で、かなり異色の存在といえる。 

 そのあるきっかけとは、母を亡くして落ち込んでいる時に、誤ってインターネットで塊

肉を注文。当然、スライスした肉が届くと思っていたところ、大きな塊肉が届いた。その

とき、その肉の脂身や筋などを取り除いて食べたときの感動が原点となり、塊肉を取り寄

せ始めた。そして、懇意にしていた肉の卸売店が、そんなに肉が好きならお店を始めてみ

ればと声をかけられたことをきっかけに、塊肉専門の小売店を立ち上げた。 

 現在、注文のほとんどは SNS の Facebook を通して行っている。仕入れた肉を Facebook

に写真といっしょに肉の部位名、値段など取引条件を記事で上げる。購入者は、購入希望

の旨コメントする。そこから先は、個人対個人のメッセジャー機能を使ってやりとりして

いる。現代表のパーソナリティを全面に出す信用があってこその商売を展開している。 

お肉ジャパン株式会社 
新潟県新潟市中央区 

http://www.onikujapan.com/ https://www.facebook.com/onikujapan/ 

SNS を通して塊肉を販売 

 店舗概要  

創 業 年 2016 年(平成 28 年) 

売場面積 30.0 ㎡(9.1 坪) 

従 業 員 1.0 人 

 営業時間 11：00～18：30 

 定 休 日 なし 

 商品構成  

・食肉    99.9% 

・自賠責保険料 0.1% 

 経営理念  

・お肉 LOVE！みんなを笑顔に！ 

・お肉ジャパンは私たちに生きる力を与えてくれる動物たちの命に心から感謝し、お肉販売を通し 

てみんなを元気に、幸せにします！ 


